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LIEBE FREUN-
DINNEN UND
FREUNDE VON
0IKOCREDIT

Wer schon einmal mit anderen Menschen gemeinsam etwas
Neues aufgebaut hat, weiB3, was fur eine beglickende Erfahrung
das sein kann. Am Anfang steht meist eine Idee; eine Idee, die
befligelt und motiviert. Damit sie Realitat werden kann, suchen
wir Gleichgesinnte. Mit ihnen zusammen kénnen wir planen,

neue Verbundete finden und die Freude am Erfolg teilen. Nicht
selten gibt es nach der ersten Euphorie Ruckschlage, Wider-
sténde, die Uberwunden werden mussen. Das alleine auszuhalten,
ist schwer. Plane erfolgversprechend weiterzuentwickeln, ist
leichter, wenn man sich gegenseitig stérkt.

So stelle ich mir auch die Grindungszeit bei Oikocredit und den
Foérderkreisen vor: Da war zunachst die Idee, mit Investitionen
von kirchlichen Geldern Menschen Hilfe zur Selbsthilfe zu geben,
statt die zerstorerischen Wirkungen von Kapital einfach hinzu-
nehmen. Menschen schlossen sich zusammen, um die ldee um-
zusetzen. Dann kam der Ruckschlag. Die Kirchen waren weniger
risikofreudig als erhofft — allen Ermunterungen biblischer Texte
zum Trotz. Und schlieBlich wurde der Plan weiterentwickelt.




Der rettende Gedanke war, die Basis zu verbreitern und Privat-
anleger*innen unabhé&ngig von Kirchen die Teilnahme an
Oikocredit zu ermdéglichen. Das Ergebnis ist bekannt: ein fast
beispielloses Wachstum Uber Jahrzehnte, das uns bis heute mit
Millionen Menschen in aller Welt verbindet und eine Anlage-
summe von mehr als einer Milliarde Euro fUr die Aktivitaten von
Oikocredit eingebracht hat.

Fur den Westdeutschen Forderkreis ist die Initialzindung nun

40 Jahre her. Viele der heutigen Mitglieder waren damals noch
nicht dabei. Aber auch sie haben ihren eigenen Anfang mit
Oikocredit erlebt. Bei mir war das Ende 2013 die Grundung der
Regionalgruppe Duisburg; als sich unversehens rund ein Dutzend
Interessierter zusammenfanden, um die Idee von Oikocredit

in die Stadt zu tragen. Auf Veranstaltungen und in vielen Gespra-
chen reden wir mit Menschen daruber, dass es sich lohnt,

die Welt ein Stlick gerechter zu machen. Wir setzen darauf, dass
uns die Ideen nicht ausgehen und wir diesen Anfang mit Schwung
fortsetzen kdnnen — nicht zuletzt dank der Unterstitzung durch
die hauptamtlichen Mitarbeiter*innen des Westdeutschen Férder-
kreises.

Uns allen winsche ich das, was fur neue Anfange notwendig ist:
Begeisterung und Zuversicht. Ich hoffe, Sie spuren bei der Lekture
der folgenden Seiten, dass die Idee von Oikocredit auch heute
noch tragt. Und dass es sich lohnt, anderen davon zu erzéhlen!

Herzlich

D’ / ( )
Dietmar Bliimer
Vorsitzender

Protokollsplitter aus 40 Jahren Vorstandsarbeit
beim Westdeutschen Forderkreis

»Der Vorstand erméchtigt J. Baumgarten, fiir die Arbeit auf
dem Kirchentag bis zu 500 DM auszugeben.“ (1981)




Die Bezeichnung ,Forderkreis* kommt in Zeiten von Crowdfunding-
Plattformen fUr eine soziale Investorin im internationalen ent-
wicklungspolitischem Kontext ein wenig altbacken daher.

Aber neben der Tatsache, dass Freundeskreise, Forderkreise und
Fordervereine in vielen gesellschaftlichen Bereichen zu finden
sind, spiegelt der Begriff vieles von dem, was Arbeit und Ziele des
Westdeutschen Forderkreises ausmacht, gut wieder.

Er fordert gemeinschaftliches soziales Engagement flr gerechtere
Verhaltnisse und bietet konkrete Handlungsmaoglichkeiten an.
Menschen, die Kapital brauchen um ihre Ziele erreichen zu
kénnen, kommen mit Menschen zusammen, die bei Oikocredit
Geld nachhaltig sozial anlegen wollen. Er wird somit zu einer
virtuellen Plattform, einem Zusammenschluss von Menschen,

die sich informieren, sich in den gesellschaftspolitischen Diskurs
einmischen und fur Gerechtigkeit streiten.

Gegenuber der Genossenschaft ist der Forderkreis rechtlich
unabhéangig. Er halt damit das Prinzip hoch, dass Entscheidungen
in einer Genossenschaft nicht immer zentral getroffen werden,
sondern in gemeinsamer Verantwortung aller Beteiligten.

Er fordert die Arbeit von Oikocredit nicht nur, indem er Mitglieder
und Kapital gewinnt, sondern ist Mitglied der Genossenschaft mit
Sitz und Stimme und so mitverantwortlich fur gute Unternehmens-
fUhrung. Er hat eine Kontrollfunktion. Er gestaltet die Entwicklung
der Genossenschaft seit 40 Jahren aktiv mit. Dass in seiner

Rolle auch Konflikte angelegt sind, liegt auf der Hand. Als Vertreter
der Interessen der Anleger*innen ist der Férderkreis nicht ohne
Einfluss.

Gegen zu viel Einflussnahme jedoch wusste sich die Zentrale
aber auch immer zu wehren — was der Genossenschaft sichtbar
mehr genutzt als geschadet hat: SchlieBllich hat sich Oikocredit
von kleinen Anfangen zu einem geschéatzten Partner weltweit
entwickelt.

Fur mich, der erst kurze drei Jahre der erfolgreichen 40-jahrigen
Geschichte des Westdeutschen Foérderkreis erlebt hat, ist das,
was alle ehren- und hauptamtlich Engagierte auf regionaler,
nationaler und internationaler Ebene dabei geleistet haben, Grund
zu groBer Hochachtung. 40 Jahre lang die Balance gehalten

zu haben zwischen wirtschaftlicher Nachhaltigkeit und sozialer
Wirkung, zwischen der Aufgabe, Diskussionen tUber anderes
Wirtschaften anzuregen und gleichzeitig konkrete Arbeit vor Ort
zu leisten: Davor ziehe ich meinen Hut!

Danke fur 40 Jahre unermidliches Engagement, treue Unter-
stitzung und anregenden Austausch, auch in Zukunft!

M S A o ln

Helmut Pojunke
Geschéftsfuhrer



Jérg Baumgarten hat 1979 den Westdeutschen Forderkreis
mitgegriindet und war die ersten sechs Jahre sein Vor-
sitzender. Wirtschaft und Ethik. Kirche und Geld. Oko-
nomische Gerechtigkeit. Handeln. Das sind seine Themen.
»ich komme aus einem mittelstdndischen Unternehmen®,
sagt der Theologe. ,,Mein Vater hat sich 1949 im Werkzeug-
handel selbstédndig gemacht. Ich wusste friih, dass man
mit konsequenter Arbeit und wirtschaftlichem Handeln auf
die Beine kommen kann.“ Baumgarten initiierte den ersten
Weltladen in KdIn und griindete das Institut fiir Okonomie
und Okumene ,,Stidwind“ mit. Er lebt in der Ndhe von Bonn.

GERECHTIGKEIT

Jérg Baumgarten: Die Genossenschaft ist und bleibt ein wich-
tiges Lernmodell; ein grandioses Beispiel dafur, dass verntnftig
angelegtes Kapital mit relativ gerechten Bedingungen eine
Chance hat, positive Veranderungen anzustoBen. Ich bin nicht



radikal, ich suche nach dem relativ Besseren in dieser Welt.
Meine Leitfrage ist: Was férdert Gerechtigkeit? Wir organisieren
nicht das Paradies auf Erden, aber wir haben Spielraum, die
wirtschaftlichen Beziehungen gerechter zu machen. Gerechtigkeit
ist fir mich ein Relationsbegriff, eine Frage von Beziehungen,

und gerecht ist es dann, wenn die Beziehungen von allen Akteu-
ren als gerecht empfunden werden.

ARMUT

Jorg Baumgarten: 1975 habe ich zum ersten Mal einen Slum ge-
sehen, Mathare Valley in Nairobi. Es war ein Schock. Eine halbe
Million Menschen lebten dort unter Bedingungen, die flr mich un-
fassbar waren. Danach habe ich einmal mehr gewusst, dass Armut
nicht mit ein paar Spenden aus der Welt zu schaffen ist. Das Slum-
gebiet war riesig und nur eins von vielen. Spater sah ich bei einer
Reise in die Philippinen Smoky Mountains, ein Slumgebiet, in dem
damals zwei Millionen Arme lebten. Als ,Brot fur die Welt" und
,Misereor” Ende der 1950er Jahre gegrindet wurden, hat man ja
noch gedacht, das Problem Armut wére in ein paar Jahren erledigt.

VERTRAUEN

Jorg Baumgarten: Das Thema Geld l6st etwas aus. In kirchlichen
Kreisen hatte ich in den Anfangen von Oikocredit den Eindruck,
es gab da auch ein schlechtes Gewissen. Die Abhangigkeit

von der Kirchensteuer. Rucklagen in der Rustungsindustrie. Man
hat sich ethische Fragen ja gerne vom Hals gehalten. Man

kann sich nicht mehr vorstellen, wie schwierig es seinerzeit war,
das Thema Geld anzusprechen. Auch darum haben wir bei der
Grundung des ersten deutschen Férderkreises 1978 sofort
beschlossen, dass weitere Forderkreise gegrindet werden sollen.
Uns war Kklar, wir mUssen dichter bei den Menschen sein. Vertrau-
en wachst nur Face to Face. -

»|GH SUGHE

DAS RELATIV
GEREGHTERE

IN DIESER WELT.<




ENTWICKLUNG

Jorg Baumgarten: Wichtige Etappen der Entwicklung des West-
deutschen Forderkreises waren flr mich der Umzug aus

dem Privatbereich (von Kidche und Arbeitszimmer zuhause) ins
halbdienstliche mit eigenem Buro in einem Gemeindehaus in
Gummersbach; dann die eigene Geschéftsfihrerin, anfangs
nebenberuflich, dann als erste hauptberufliche: Ulrike Chini;
schlieBlich die Geschéaftsstelle in Bonn mit wachsendem Mitarbei-
ter*innenteam. Das ist eine Entwicklung, die am Anfang unvor-
stellbar war. Ich finde gut, dass die Genossenschaft sich aktuell
starker konzentriert. Das haben wir schon in den Anfangen
diskutiert: Kann und muss man wirklich Uberall hingehen? Was ist
wirtschaftlich tragfahig? Aber das Wichtigste ist fur mich die
dezentrale Struktur, das Grundprinzip der Basisndhe. Davon durft
ihr niemals abricken. [ |

Jorg Baumgarten (links) mit
frihen Mitstreitern nach einem
ereignisreichen ersten Jahr-
zehnt deutscher Férderkreise.

1980
105 MITGLIEDER
133.000 EUROD ANLAGEKAPITAL

1990
1.401 MITGLIEDER
4.524.000 EURO ANLAGEKAPITAL

2000
2.409 MITGLIEDER
16.186.000 EURO ANLAGEKAPITAL

2010
5.200 MITGLIEDER
65.400.000 EURD ANLAGEKAPITAL

2018
6.658 MITGLIEDER
152.510.000 EURD ANLAGEKAPITAL



WER DAS
GELD
INVESTIERT

Anna Biindgens bezeichnet sich selbst als ,,Spatziinderin®,
was ihr soziales und politisches Engagement angeht. Lange
war ihr Plan, alte Handschriften zu transkribieren und wissen-
schaftlich aufzubereiten. Im Masterstudium ,,Interdisziplinére
Mittelalterstudien“ merkte sie, dass ihr die Lebensnahe

fehlte und beschloss: ,Ich will etwas gesellschaftlich Relevan-
tes machen.“ Ab 2016 arbeitete Anna Biindgens in Miinster als
Campaignerin und spater als Ehrenamts-Koordinatorin fiir

den Westdeutschen Férderkreis, zog Anfang 2019 nach Berlin
und ist dort fiir ,Transparency International Deutschland“ tatig.

DAS GELD

Anna Biindgens: Mich hat als Mitarbeiterin bei Oikocredit
besonders interessiert: Woher kommt das Geld? Wer legt sein
Geld bei der Genossenschaft an und warum? Das finde ich
spannend. Sicher, mich interessiert auch, wer die Partner sind
und welche Wirkung die Zusammenarbeit mit Oikocredit e



fur sie hat. Aber die Verknlpfung, die entsteht, wenn man sich
fragt, ,Was passiert mit meinem Geld bei Oikocredit und was
machen eigentlich Banken und Konzerne damit?®, die finde ich
stark. Das ist ein spannender Ankntpfungspunkt.

VERANDERUNGEN

Anna Biindgens: Im Foérderkreis hat sich viel ver&ndert in der
Zeit, in der ich dabei war. Wir haben bei der Kampagne ,Money
Matters Munster® 2017 Neues ausprobiert: ein eigenes Blro vor
Ort; neue Formate wie Theaterworkshops, Tagungen, Kaffee-Tas-
ting; die Zusammenarbeit mit neuen Kooperationspartnern wie
,Eine Welt Netz NRW*, ,Fossil Free*, ,Plurale Okonomik*;
Filmabende mit Regisseur*innen und Vertreter*innen von
Oikocredit und anschlieBender Diskussion. Wir sind damit vor
allem bei jungen Leuten richtig gut angekommen. Es war nétig,
neue Wege in der Bildungs- und Offentlichkeitsarbeit zu finden
und in den Sozialen Medien prasenter zu werden. Und SpaB
macht es auch.

EHRENAMT

Anna Biindgens: Das Engagement der Ehrenamtlichen ist die
Stutze des Forderkreises. Ehrenamtliche wollen alles Uber
Oikocredit ganz genau wissen, die Kreditvergabe, die soziale
Wirkung. Es geht ihnen wirklich um Inhalte, um Themen, sie
wollen verstehen. Vor allem aber wollen sie neue Mitglieder
gewinnen und Uber ihre Geldanlage bei Oikocredit sprechen. Der
Einsatz am Infostand ist beliebt. Aber bei neuen Veranstal-
tungs-Formaten wie Poetry Slams beispielsweise gab es schnell
die Sorge, Oikocredit kénnte darin untergehen. Ich habe lange
gebraucht, um zu verstehen, was das Problem ist. Vielleicht habe
ich aber auch nicht gut genug kommuniziert. Enger Kontakt ist so
wichtig. Ich hatte haufiger telefonieren sollen. 2

»GELD IST EIN
SPANNENDER
ANKNUPFUNGS-
PUNKT, UM
UBER DIE WELT

LU REDEN.«




NETZWERKE

Anna Biindgens: Mein gesellschaftliches Engagement begann
in einem MUnsteraner Weltladen. Ich habe mich sofort an der
Bildungs- und Offentlichkeitsarbeit beteiligt. Ich wusste: Ich will
netzwerken. Es gibt eine groBe Eine-Welt-Szene in MUnster.

Viele wollen eine gerechtere Welt, es gibt lose Faden, sich
Uberschneidende Themen. Warum sich zersplittern? Ich finde es
logisch, zusammenzuarbeiten. |

Abwarten und Tee trinken?
Debattieren, zusammen-
schlieBen, handeln, sagt Anna
Bundgens. Und manchmal
braucht es ein Megaphon, um
sich Gehdr zu verschaffen.




WER DAS
GELD
INVESTIERT

21 Margarida Santos zog 2011 von Luxemburg nach Miinchen,
wurde 2014 Anlegerin bei Oikocredit und stieg sofort als
Ehrenamtliche ein. Santos ist Kommunikations- und Marke-
tingmanagerin und hatte zuvor zehn Jahre in Luxemburg in
der Immobilienbranche gearbeitet. ,,Als ich nach Deutschland
kam, habe ich nach einer Méglichkeit gesucht, Geld sozial
verantwortlich im Mikrofinanzbereich anzulegen und mich
ehrenamtlich zu engagieren. In Luxemburg gibt es jede Menge
Mikrofinanzfonds, aber da ging es nur um Rendite, das kam
fiir mich nicht infrage®”, sagt sie. Heute ist Margarida Santos
als zweite Vorsitzende des Oikocredit-Forderkreises Bayern
auch national und international unterwegs.

DAS KOOPERATIVE

Margarida Santos: FUr mich war ausschlaggebend, dass
Oikocredit eine Genossenschaft ist. Sie agiert demokratisch, par-
tizipativ und transparent, ist auf soziale Wirkung fokussiert, -




nicht auf Rendite. Ich bin Teil einer Community, ich kann teilneh-
men, mich einbringen und bin nicht anonym. Ich glaube an das
Genossenschaftsprinzip, an Hilfe zur Selbsthilfe. Oikocredit
arbeitet bevorzugt mit Kooperativen und férdert die Griindung
von Genossenschaften, der Genossenschaftsgedanke wird auf
vielen Ebenen praktiziert. ,In Menschen investieren® ist fir mich
ein Uberzeugendes Motto. Ich mag die Geschichten, die dazu
gehoren, die Informationen Uber Partnerorganisationen, Men-
schen und Gemeinschaften, die ausfuhrlichen Berichte Uber die
Wirkung unserer Investitionen. -

=

Kleine Pause. Margarida Santos wollte von An-
fang an Geldanlage mit ehrenamtlichem

Einsatz verbinden. Heute ist sie auch international
fur die Interessen der Investor*innen unterwegs.

1919

Oikocredit, seinerzeit noch EDCS, erhélt konigliche Unter-
stiitzung durch eine Anschubfinanzierung von Kénigin
Juliana der Niederlande. Im selben Jahr erweitert Oikocredit
ihre Reichweite mit der Eréffnung der ersten afrikanischen
Geschiftsstelle in Nairobi, Kenia. Heute betreut die Re-
gionalstelle Projekte in Kenia, Uganda, Ruanda, Tansania,
Sambia und Malawi. AuBerdem im Jahr 1979: Die UNO-
Generalversammlung verabschiedet das Ubereinkommen zur
Beseitigung aller Formen der Diskriminierung von Frauen.



DIE WELT

Margarida Santos: Oikocredit ist international organisiert und
investiert zunehmend in afrikanischen Landern. Fir mich ist
beides wichtig. Ich bin in Lissabon geboren, habe in Deutschland
studiert und in Luxemburg gelebt. Meine Mutter ist Portugiesin,
mein Vater kommt von den Kapverdischen Inseln. Zu meiner
Geschichte und meinem Leben gehdren zwei Kontinente. Ich
mochte, dass mein Geld auch in Afrika investiert wird.

DIE FRAUEN

Margarida Santos: Mehr als 80 Prozent der Menschen, die Oiko-
credit Uber Mikrofinanzorganisationen erreicht, sind Frauen.

Ich wollte eine Organisation, die sich gezielt fir Frauen einsetzt.
Wir wissen, dass Frauen, die mehr oder regelméBigeres
Einkommen erwirtschaften kdnnen, das Geld fur inr Geschaft,
ihre Familien und die Bildung der Kinder ausgeben. Aber sie
finden sich auch in Gruppen zusammen, tauschen sich aus, in-
formieren sich, werden selbstbewusster, mutiger.

| ~
-~

PIONIERGEIST

Margarida Santos: Mir gefallt, dass Oikocredit eine Pionierin ist.
Sie hat etwas angefangen in der Grindungszeit, das wirklich
innovativ war, und ist nach wie vor offen flr Weiterentwicklung.
Sie ist mehr ist als eine Genossenschaft, die Kredite vergibt.
Dazu gehort fur mich das Capacity Building, also Programme fur
Beratung und Schulungen mit den Partnern. Immer, wenn ich bei
Treffen und Tagungen im internationalen Kontext von Oikocredit
etwas von diesen Programmen hore, bin ich nicht nur inhaltlich
einmal mehr Uberzeugt, sondern auch emotional berthrt. |

»|GH GLAUBE

AN DAS GENOSSEN-
SCHAFTSPRINZIP,
AN HILFE

LUR SELBSTHILFE.




Jérg Baumgarten
Herbert Hess

Klaus Matthes
Hildegard Bleckmann
Ulrike Chini
Heinz-Jirgen Joppien
Klaus Kohl

Werner Rensinghoff
Ferdinand Riiwe
Verena Walter

Peter Ohligschlager
Rolf Bielefeld
Giselinde Schaut
Ruth-Hilde Schmidt

40 JAHR

VORST

Giinter Schmidt
Monika Elsner
Ulrike Chini
Christiane Lammers
UIf Oplander
Wolfgang Petri
Wilfried Neusel
Michaela Bank
Rudiger Hocker
Jochen Mehlich
Klaus Matthes
Christa Bukes
Katja Reichling

Knut Dahl-Ruddies

Fritz Koblenzer

Karin Astrid Siegmann
Sabine Jecht

Matthias Elsermann

Ellen Schepp-Winter
Winfried Semmler-Koddenbrock
Martina Drottboom

Oliver Karkoschka

Michael Starck

Jeannette Spenlen

Martina Wasserloos-Strunk
Brigitte Busch

Brigitte Jacobs-Hombeuel

Namen in der Reihen-
folge der Wahl

zum Vorstandsmitglied.
Klaus Matthes, Ulrike
Chini und Ellen

Schepp-Winter sind
nach einer Pause spéater
erneut in den Vor-

stand gewahlt worden.

Ulrike Lohr
Reinhard Schmeer
Dietrich Weinbrenner
Friedhelm Freyberg
Theo Niirnberg
Daniel Sommer
Maria Freyberger
Margot Bell

Thomas Vogelsang
Ellen Schepp-Winter
Minka Grimm
Dietmar Bliimer
Patricia vom Rath

Protokollsplitter aus 40 Jahren Vorstandsarbeit
beim Westdeutschen Forderkreis

»Die Einrichtung der Geschiftsstelle in Gummersbach

21 macht Fortschritte... [der Férderkreis konnte] kostenlos eine
Schreibmaschine, Locher, Hefter, Stempel, Papier, etc. ....
erwerben.“ (1985)




W0 DAS GELD
WIRKT

Anleger*innen, die ihr Geld bei Oikocredit investieren, wollen
wissen, was damit passiert. Niitzt es wirklich den Menschen,
die davon profitieren sollen? Neben gut dokumentierten
Ergebnissen, Zahlen, Strategien und Wirkungsberichten sind
es besonders die Geschichten von Menschen ,,am Ende

der Kette“, die Sinn und Zweck der Arbeit von Oikocredit be-
zeugen und die Mitglieder liberzeugen. Darum an dieser
Stelle: Drei Geschichten aus drei Schwerpunkt-Sektoren in
drei Kontinenten.

01 FINANZIELLE INKLUSION

Zarata Kouraogo ist gemeinsam mit vier anderen Weberinnen
Kundin der Mikrofinanzinstitution Premiere Agence de Microfinance
Burkina Faso, kurz PAMF. Vom ersten Kredit 2014 bekam jede

der Frauen umgerechnet 152,45 Euro, kaufte davon Baumwolle
und Farben. Aktuell haben die Frauen ihren flnften Gruppenkredit
aufgenommen, rund 1.600 Euro. Zarata Kouraogo, Mutter von e



sieben Kindern, handelte nach ihrer Heirat zunachst mit Getreide
und fing als Lehrling in einer Webwerkstatt an — drei Jahre
arbeitete sie dort ohne Bezahlung. Als der Getreidehandel
scheiterte, nahm sie das Ubrig gebliebene Kapital, kaufte

einen Handwebstuhl und Baumwolle und begann, als Weberin
zu arbeiten.

Zarata Kouraogo fand Kundschaft, konnte die Nachfrage aber
nicht decken, unter anderem, weil sie das bendtigte Material

auf Kredit kaufen musste. Die Weberin schloss sich mit anderen
Frauen zu einer Gruppe zusammen und beantragte den ersten
Kredit bei PAMF. Premiere Agence de Microfinance Burkina
Faso bietet Menschen mit geringem Einkommen in abgelegenen

-

Zarata Kouraogo fertigt ~
© auf ihrem Handweb- .. -

~ stuhl 'tradit/o_ne'i/e Sie i
-und Kleidung. - -~
N { k_ i = - b -‘-.
Gebieten der Baumwoll-Anbauregion Banfora Individual- und
Gruppenkredite, dazu Girokonten und kurzfristige Spar-

moglichkeiten. Seit 2015 arbeitet die Organisation mit Oikocredit
zusammen.

Seit die Weberinnen Kundinnen bei PAMF sind, haben sie Bargeld
und Gespartes, mit dem sie Baumwolle kaufen kénnen, wenn sie
Auftrage bekommen. Sie kénnen monatlich bis zu 300 ,Pagnes*
(von portugiesisch ,pano®, Tuch), ein traditionelles Kleidungssttck
in Burkina Faso, herstellen. Da die Weberinnen die Baumwolle als
Gruppe kaufen, bekommen sie bessere Preise.

,Die Kredite ermdglichen es uns, mehr Gewinn zu machen®, sagt
Zarata Kouraogo. ,Wir haben sogar schon Pagnes nach Cote
d'lvoire geliefert. Wir méchten expandieren und auch auf den
internationalen Markt. Die Kredite helfen uns immens dabei. Unser
Ziel ist es, vom informellen in den formellen Sektor zu kommen®. m




W0 DAS GELD
WIRKT

02- LANDWIRTSCHAFT

33 Vania Lucia Pereira da Silva ist Vizeprasidentin der brasiliani-
schen Kaffee-Genossenschaft Coopfam in Pogo Fundo, einer
kleinen Stadt im Bundesstaat Minas Gerais. Sie produziert Kaffee
fur deren Eigenmarke ,Café Feminino®. ,Ich bin mit Kaffee groB-
geworden. Vor 15 Jahren habe ich angefangen, ékologisch
zu produzieren, weil ich mir Gedanken Uber die Gesundheit meiner
Familie machte®, sagt sie. Seit 1998 ist Vania Lucia Pereira da Silva
Mitglied bei Coopfam, seit 2006 gehdrt sie zu ,Mulheres Orga-
nizadas Buscando Independéncia®“, kurz MOBI. Als deren Vertrete-
rin wurde sie ins Management der Kooperative gewéahlt.

.Frauen spielen eine wichtige Rolle bei der Produktion des Kaffees,
also mussen sie auch an den Entscheidungsprozessen teilhaben®,
sagt die Kaffee-Bauerin. Ihr Mann Sebastido Oliveria da Silva
bestarkt sie darin. ,Ich bin stolz darauf, dass meine Frau im Mana-
gement ist", sagt er. ,Wir arbeiten zusammen, wir haben dieselben
Ziele." Das Ehepaar hat drei Kinder, bebaut zwolf Hektar Land.

Ihr Betrieb ist einer von rund 400, die aktuell in der 1980 gegrin-
deten Kooperative Coopfam zusammengeschlossen sind. e




Die Kooperative, Fairtade- und Bio-zertifiziert, bietet ihren Mitglie-
dern Qualitatsprufung, Verarbeitung, Rostung, Vertrieb und
Transport. Etwa 20 Prozent der Produktion sind fur den einheimi-
schen Markt bestimmt, der Hauptteil wird entweder direkt oder
Uber Zwischenhandler exportiert. Seit 2017 arbeitet Coopfam mit
Oikocredit zusammen.

Die Kooperative versucht gezielt, Frauen fir den Kaffee-Anbau zu
gewinnen. MOBI versammelt Frauen, die Kaffee-Nebenprodukte
als Material fur Kunsthandwerk verwenden und Rosen zlchten, um
zwischen den Ernten zusétzlich Verdienst zu erwirtschaften. ,Wir
Frauen von MOBI wollen nicht nur auf die Kinder aufpassen und
den Haushalt versorgen, wir wollen auf allen Ebenen an der Arbeit
der Kooperative beteiligt sein und Stimmen haben, die Uberall
gehort werden®, sagt Vania Lucia Pereira da Silva. Das Geld fur
das Projekt kommt aus dem Uberschuss, den der Verkauf von
,Café Feminino* einbringt. Er kostet zehn Prozent mehr als der Ubri-
ge Bio-Kaffee der Kooperative. 34

Die eigene Kaffee-Marke hat fur Vania Lucia Pereira da Silva groBe
Bedeutung. ,Sie gibt uns Frauen auf dem Land das Gefuhl der
Wertschatzung und Selbstbewusstsein. Wir haben mehr eigenes
Einkommen. Viele junge Leute und viele Frauen wandern auf der
Suche nach Geld und Unabhéangigkeit in die Stadte ab. Wenn man
die Frauen ermutigt, in den Kaffee-Anbau einzusteigen, wirkt man
damit auch der Landflucht entgegen.” |




03- ERNEUERBARE ENERGIEN

Kedar Mali tat sich mit seinen sechs Brldern zusammen, um das
Geld zu beschaffen. Sein Nachbar Gopi Lal Saini nahm ein
Darlehen bei der Kommune auf. 120.000 Indische Rupien, rund
1.500 Euro, mussten sie jeweils fur ihre Solarpumpe bezahlen.

Die Ubrigen 75 Prozent Ubernimmt der Staat, der seit 2016 die
Installation von Solarpumpen fur die Landwirtschaft férdert. Ghans,
das Dorf, in dem Gopi Lal Saini und Kedar Mali leben, liegt im
Wistenstaat Rajasthan. Der Boden ist trocken, Bewéasserung

ist eine wesentliche Voraussetzung dafur, von den Ertragen der
Landwirtschaft leben zu kénnen.

Solarpumpe, Installation und Wartung stellt Fourth Partner Energy
Pvt. Ltd bereit, ein Unternehmen flr erneuerbare Energie-
versorgung, das seit 2015 mit Oikocredit zusammenarbeitet.

Fourth Partner Energy plant, konstruiert, installiert, betreibt und war-
tet photovoltaische Solaranlagen auf Hausdachern, produziert

unter anderem Solarlampen, StraBenleuchten, Beleuchtungssysteme
fur Geb&ude — und Solarpumpen flr kleine und groBe Betriebe.



Ein Team von Ingenieur*innen ist zur Stelle, wenn die Bauerinnen
und Bauern technische Probleme mit der Solarpumpe haben. 16
Solarpaneele gehoren zu jeder Pumpe. Eine zusatzliche Batterie
gibt es nicht, die Pumpenleistung ist abhangig von der Sonnenein-
strahlung und einem bestimmten Einfallswinkel. Sobald der Winkel
perfekt ist, arbeitet die Pumpe, sobald er auch nur leicht abweicht,
stoppt das Wasser. Von neun Uhr morgens bis funf Uhr abends
haben die Bauern und Bauerinnen so Wasser zur Verfigung und
sind nicht mehr angewiesen auf die teuren und umweltschadlichen
Dieselbetriebenen Wasserpumpen.

Gopi Lal Saini ist sicher: Wenn
die Sonne scheint und der Winkel
der Paneele stimmt, flielit Wasser.

Blick auf das Land von Gopi Lal
Saini. 16 Paneele gehdren
zu einer Solarpumpen-Anlage.

Gopi Lal Saini baut Guaven, Weizen, Senfkérner und indischen
Kirbis an. Die Farm ist die einzige Einkommensquelle fur die ganze
Familie. Gopi Lal Saini ist verheiratet, hat drei Kinder und sieben
Enkelkinder. Alle arbeiten auf der Farm mit, bei Bedarf unterstitzt
von Gelegenheitsarbeiter*innen und Menschen aus der Nach-
barschaft. Die Bauernhauser in Ghans liegen direkt im Dorf, so
kénnen die Nachbar*innen nachts Kontrollgdnge machen, die
Wasserpumpe bewachen und aufpassen, dass ihr Getreide nicht
von freilaufenden Kihen zertrampelt wird.

Die Solarpumpe sei eine groBe Errungenschaft fur ihn, sagt Gopi
Lal Saini: ,Sie verhilft mir zu mehr Einkommen. | am happy from my
heart.” Wie Ubersetzt man das, ohne dass es pathetisch klingt?




EXACTLY YOUR
GUP OF TEA

»Genau deine Tasse Tee“. Das ist eine so passende Rede-
wendung, dass sie zum Motto unserer Jubilaums-Aktion
geworden ist. Anstelle von Geschenken wiinscht sich der West-
deutsche Férderkreis, ein Tee-Projekt in Ruanda zu unter-
stiitzen. Unser Ziel ist es, 100.000 Euro zu sammeln. Am Ende
sollen 2.000 Biuerinnen und Bauern zwei Millionen Tee-Setz-
linge pflanzen kénnen und lernen, sie nachhaltig anzubauen

— als verlassliches zusitzliches Einkommen fiir ihre Familien.

Bei der Suche nach einem geeigneten Projekt fir unsere Jubi-
laums-Aktion halfen das Team der Abteilung soziales Wirkungs-
management und die Kolleg*innen aus dem Oikocredit-Buro
Ostafrika. Capacity Building, also Beratung und Schulungen, ist
Teil des sozialen Wirkungsmanagements bei Oikocredit und

ein Bereich, der unter anderem auch Uber Spenden finanziert

wird. Die Erfahrung hat gezeigt, dass Partner oft mehr brauchen
als Kapitalbeteiligungen und Kredite. Oikocredit engagiert sich

mit gezielten Programmen in Zusammenarbeit mit lokalen Fach-
leuten und den Partnern. e



TEE

Wir arbeiten mit Partnern wie dem ruandischen Familienunter-
nehmen Karongi zusammen. Seit zehn Jahren kauft es den Tee
von zwei Kleinbauern-Kooperativen, verarbeitet ihn und bringt
ihn auf die weltweit gréBte Tee-Auktion in Mombasa. Der
Tee-Anbau in Ruanda wird von der Regierung seit vielen Jahren
intensiv gefordert, er hat spUrbar positive Auswirkungen auf

die Gemeinschaften. Karongi Tea Factory, der erste ruandische
Partner in der Tee-Branche, arbeitet seit 2016 mit Oikocredit
zusammen.

Partner in der Tee-Branche: Ging Ledesma
(Oikocredit), Landwirtschaftsexperte Jean Marie
Irakabaho und David Mutangana (Karongi, v.1.).

BRAUCHT

Die weltweite Nachfrage nach Tee ist groB3, Klima und Boden vor
allem im Westen Ruandas sind gunstig fur den Anbau, aber
Béuerinnen und Bauern, die in den Tee-Anbau einsteigen wollen,
brauchen viel Unterstitzung. Was passiert mit dem Geld, wollten
wir von David Mutangana, der gemeinsam mit seiner Schwester
Josiane die beiden Tee-Fabriken von Karongi Tea an zwei Stand-
orten leitet, wissen. Er antwortete via Skype.

WISSEN,

David Mutangana: Sobald wir Geld haben, kénnen wir anfangen.
Zun&chst beginnen wir mit der Produktion der Setzlinge. Das
geschieht an beiden Anbau-Standorten. So haben die Bauerinnen
und Bauern keine langen Wege. Sie werden unterdessen geschult,
wie sie ihre Béden vorbereiten und wie sie mit den Setzlingen
umgehen. Die Schulungen sind unbedingt notwendig. Der Tee
wird vollstandig organisch angebaut, er braucht fur die Wurzeln
nahrstoffhaltigen Kompost, den produzieren wir auch, gute
Bepflanzung zur Abdeckung und gute landwirtschaftliche Ver-
fahren. All das, aber auch Nahrungssicherheit, Umgang mit dem
Boden, Landwirtschaft als Geschéaftsmodell und finanzielle Grund-
bildung ist Inhalt der Schulungen.

IEIT

David Mutangana: Tee ist wie ein Kind. Er braucht Zeit, um zu
wachsen. Die Vorbereitung der Setzlinge braucht ein Jahr.

Dann dauert es wenigstens drei Jahre, bis Tee geerntet werden
kann. In dieser Zeit ist es wichtig, die B&uerinnen und Bauern

zu unterstUtzen, sie zu motivieren, damit sie nicht aufgeben.

Da “ist es von Vorteil, mit Menschen zu arbeiten, die schon in der
Landwirtschaft tatig sind. Sie wissen Bescheid. Nach den drei =



Jahren, und das ist der groB3e Vorteil des Tee-Anbaus, kann von Protokollsplitter aus 40 Jahren Vorstandsarbeit
Januar bis Dezember geerntet werden, jede Woche, auBer in der beim Westdeutschen Forderkreis
Trockenzeit. Und das Uber Jahrzehnte. |

Ruanda hat gute klimatische
Bedingungen fdr den Tee-Anbau.

»,Kennzeichnend fiir den Beitrag von ... war, dass die Power-
point-Statistiken in solchem Tempo prédsentiert wurden, dass
man kaum Zeit hatte, sie zu interpretieren.” (2002)

UND IHRE UNTERSTUTZUNG

Wenn Sie die Idee einer gemeinsamen Jubildums-Aktion unter-
stitzen und 2.000 Bauernfamilien in Ruanda durch den Anbau

von Tee ein zusétzliches Einkommen ermdglichen wollen, Uber-
weisen Sie lhre Spende bitte auf das Konto

IBAN: DE89 3705 0198 1934 7969 94 (BIC: COLSDE33).

Wir leiten das Geld an die Oikocredit Stiftung weiter.
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01/ANA LUCIA MONTES
Referentin Bildungs-
und Offentlichkeitsarbeit

02/ DANIELA ARTHEN
Anlegerinnendialog

03 / KAREN ZWISSLER
Referentin Offentlichkeitsarbeit
und Marketing

04/ ULRIKE LOHR

Referentin institutionelle
Investoren und Stellvertretung
der Geschéftsfihrung

05/ JULIAKROJER
In Elternzeit

06 / MARION WEDEGERTNER
Redaktion Oiko-Magazin und
Publikationen

07/ KATJA MEIERSOHN
Anteilsverwaltung
und Mitgliederbetreuung

08/ JENS ELMER
Referent Bildungs-
und Offentlichkeitsarbeit

09/ HELMUT POJUNKE
Geschéftsfihrer



Protokollsplitter aus 40 Jahren Vorstandsarbeit
beim Westdeutschen Forderkreis

»Es wird ein Themenspeicher angelegt werden, in dem zu
48 bearbeitende Fragen/Themen aufgenommen werden, wie z.B.
... die Ansprache jiingerer Menschen.“ (2003)

(hinten: von links

nach rechts)
DIETMAR BLOMER
UTE SUDMANN
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(vorne: von links
nach rechts)
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